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Documento riservato e strettamente
confidenziale. Vietata la divulgazione.

Cos’e il Partner Program?
LE<S
Un programma completo pensato per
premiare l'impegno e incentivare la
crescita.

Il Partner Program & un’iniziativa dedicata ai Partner che
desiderano crescere insieme a noi, ottenendo vantaggi
esclusivi. Ogni  partner ha accesso d scontistiche
riservate, determinate dal livello raggiunto in base al
fatturato, oltre a numerosi benefit pensati per supportare
lo sviluppo del proprio business.
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Bronze Silver Platinum

Ogni partner deve possedere dei requisiti tecnico
organizzativi; in particolar modo deve avere personale
commerciale e marketing da dedicare al progetto e
personale tecnico in grado di poter svolgere attivita
informativa, di installazione, manutenzione, monitoraggio
e supporto relativa alla tecnologia Lecs, in maniera
assolutamente indipendente e autonoma.
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Vantaggi principali
LE<-S

1. Accesso a una Tecnologia Disruptive e Proprietaria
* Utilizzo esclusivo della tecnologia LECS, sviluppata
internamente da Cyber Evolution.
* Soluzione innovativa rispetto ai player tradizionali del
settore sicurezza.
* Posizionamento unico sul mercato, ideale per
differenziarsi dai competitors.

2. Formazione Continua e Certificazione
e Corsi periodici di aggiornamento
tecnico-commerciale gratuiti.
* Certificazione ufficiale LECS obbligatoria per operare
da Partner.
e Supporto formativo mirato alle nuove funzionalita e
strategie di vendita.

3. Vantaggi Economici Crescita-Driven
* Ampia gamma prodotti tale da soddisfare le esigenze
dalla micro impresa alla corporate.
* Prezzi sempre competitivi sui prodotti.
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Vantaggi principali
LE<-S

e Elevati margini di vendita rispetto al settore.
e Scontistica crescente sul listino e premialitd in base
agli obiettivi raggiunti.

4. Modello di Revenue Ricorrente
e Introiti continui nel tempo tramite:
- Canoni di licenza e upgrade.
- Manutenzioni e servizi aggiuntivi.
* Fidelizzazione del cliente finale che genera margini
stabili anno dopo anno.

5. Supporto Commerciale Dedicato
e Ogni partner ha un account manager dedicato,
garantendo una gestione diretta e personalizzata
delle attivitd commerciali.
* Pianificazione degli obiettivi e strategie di crescita
definiti insieme.
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Vantaggi principali
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* Formazione e supporto commerciale costante.

e Partecipazione ad eventi esclusivi comunity Lecs

Partner.

Unita NFR a condizione particolare per demo su clienti.

e Deal Protection: protezione dal rischio di concorrenza
diretta su progetti trattati.

6. Condizioni commerciali
* Possibilita di definire modalita di pagamento
dilazionate.
* Flessibilita nella gestione del magazzino e degli ordini.

7. Accesso a Materiale Promozionale e Marketing
e Utilizzo del brand LECS per attivitd di comunicazione e
visibilita.
e Possibilitd di co-marketing e partecipazione a eventi
congiunti, da pianificare e definire.
* Portale dedicato per materiali tecnico commerciale.
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P Livelli Partner Lecs: |
Bronze, Silver, Gold, Platinum LE<S

Regola generale

Tutti i partner iniziano dal livello Bronze, a meno che non
sottoscrivano un fatturato minimo annuale.

* Upgrade automatico a fine anno:
Se il partner raggiunge un fatturato superiore rispetto al
livello inizialmente sottoscritto, riceverad la scontistica
corrispondente al livello effettivamente raggiunto per
'anno corrente e quello successivo .
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Bronze
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{1 LIVELLO BRONZE

Descrizione:
Livello base, accessibile senza impegno di fatturato
mMinimo.
Requisiti:
* Obbligo di certificazione da parte di Cyber Evolution.
* Partecipazione ai corsi di formazione organizzati
periodicamente da Cyber Evolution.
Vantaggi:
* Accesso a strumenti e supporto per proporre e
vendere soluzioni Lecs.
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7 LIVELLO SILVER

Descrizione:
Livello intermedio.
Requisiti:
e Obbligo di certificazione da parte di Cyber Evolution.
* Partecipazione ai corsi di formazione organizzati
periodicamente da Cyber Evolution.
Vantaggi:
* Accesso a strumenti e supporto per proporre e
vendere soluzioni Lecs.
e Scontistica superiore rispetto al livello Bronze.
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¢ LIVELLO GOLD
Descrizione:

Pensato per rivenditori che vogliono impegnarsi
attivamente nella vendita delle soluzioni Lecs.
Requisiti:

e Sottoscrizione di un piano d'acquisto annuale
concordato, con obiettivi vincolanti.

* Partecipazione obbligatoria ai corsi di formazione
tecnici e commerciali di Lecs, per rimanere
aggiornati.

Vantaggi:

* Maggiore scontistica e supporto rispetto al livello
Silver.

e Possibilitd di ricevere da parte del vendor dei
prospect nell'area di competenza.

e Account manager dedicato.

e Supporto tecnico del vendor per call o
installazioni complesse.
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- LIVELLO PLATINUM

Descrizione:

* Massimo livello del Lecs Partner Program, riservato ai

partner con le performance di fatturato piu elevate.
Requisiti:

* Piano di acquisto annuale vincolante e pianificato,
con obiettivi superiori al livello Gold.

* Formazione obbligatoria, al pari degli altri livelli.

Vantaggi:

* Massimo livello di scontistica.

* Prioritd su supporto, iniziative commerciali e visibilitad
nel network Lecs, come ad esempio attivita di
co-marketing.

e Possibilita di ricevere da parte del vendor dei
prospect nellarea di competenza.

e Account manager dedicato.

e Supporto del vendor con personale specializzato su
iniziative commerciali concordate.

* Supporto tecnico del vendor per call o installazioni
complesse.
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Obiettivo di Fatturato Annuale
LE< S

Gli obiettivi di fatturato sono oggetto di monitoraggio
costante e vengono ridefiniti annualmente (dal 1°
gennaio al 3l dicembre) insieme a ciascun partner, in
base alle specificita del rapporto commerciale.

A conclusione dellanno, i partner che avranno
raggiunto le fasce di partnership superiori potranno
beneficiare della relativa scontistica sin da subito.

Tutti | dettagli relativi agli obiettivi raggiunti e il grado
di partnership assegnhato, saranno comunicati nel
dettaglio dal Distributore o dallAccount Manager
dedicato entro le prime due settimane di gennaio.
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Prova LECS in versione NFR
per chiudere i tuoi accordi LE<S

e Prendi una LECS NFR ad un prezzo unico del 50% rispetto
al prezzo gid scontato per i partner

e Potraiinstallare LECS direttamente presso la sede del tuo
cliente per una dimostrazione sul campo

e Mostragliil report a cui solo tu avrai accesso

e Chiudil'accordo (Tasso di conversione dell’'89%)

e Resetta in un click LECS NFR

e Ricomincia presso un nuovo cliente!

Il Partner pud fornire LECS evidenziera
LECS NFR in provaal Criticita e aspetti fino
cliente ad ora invisibili
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Il partner ritira unita Tasso di successo

NFR da portare a conversione PoC in

nuovi clienti e vendita pari a 89%
potenziali




LECS

LECS is powered by Cyber Evolution S.r.l.

Via Erasmo Mari 57/S/Q 63100 Ascoli Piceno
Tel: +39 0736 652614

Mail: info@cyberevolution.it

Web: https://lecs.io

Social:
https://www.linkedin.com/company/lecs-
security/
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